
【ＳＥＲＩ経営セミナー】 

成果につなげる

「提案営業」の進め方

◆日 時 平成30年４月24日(火)

10:00～17:00

◆会 場 アゴラ静岡 ７階会議室

静岡市葵区追手町（ＪＲ静岡駅から徒歩８分） 

◆受講料（一人あたり：資料代、消費税を含む） 

◆プログラム

【１】「提案営業」とは

【２】目標達成のための戦略の土台

【３】顧客の問題解決とニーズへの対応

【４】ＵＳＰ（自社のウリ）とモノコト変換

【５】提案の骨子を作成

【６】提案書作成のワザ 

【７】ＰＤＣＡを回す

申込人数

会員区分 
１～２名 ３～４名 ５～９名 10名～

維持会員 12,300 10,300  8,200  6,200 

賛助会員 24,700 20,600 16,500 12,300 

非 会 員 37,000 30,900 24,700 18,500 

◆ねらい

顧客が抱える問題を解決す

る“本物の提案営業”につ

いて、訪問準備から成約に

至る進め方を学びます。

◆講師

リアルコネクト

代表取締役 小倉
おぐら

正嗣
まさつぐ

氏

・提案力・問題解決力を向上さ

せ、営業目標を必達させると

評判の人気講師。 

・昨年の講義でも「現場の泥臭

さ」と「ビジネス理論」を融

合した内容が中小企業向けで

わかりやすいと高評価。

（円）



■プログラム

●お申込み要領 
①「参加申込書」に必要事項をご記入の上、当研究所あてＦＡＸでお送り下さい。 
②後日、参加証と請求書を郵送いたします。 
③欠席される場合は、セミナー前日までにご連絡下さい（当日欠席の場合、受講料は返戻いたしませんのでご了承下さい）。 

参加申込書(４/24・提案営業) 

ＦＡＸ ０５４－２５０－８７７０                    静岡経済研究所 行 

貴社名 業種 電話

ご住所 
〒

ＦＡＸ

会員区分

(いずれかに○)
維持会員 賛助会員 非会員

連絡

ご担当者

（所属・氏名） 

ご参加者

氏名 

（フリガナ） （所属・役職） 

（フリガナ） （所属・役職） 

（フリガナ） （所属・役職） 

・公共交通機関をご利用下さい。  ・ＩＣレコーダーなど、録音機器のお持ち込みはご遠慮下さい。 

・当所では、個人情報の保護に関する法律（平成15年５月30日法律第57号）に基づき、セミナーにお申込いただいた皆様の個人情報を取り扱っております。 

詳細につきましては、当所ホームページ（http://www.seri.or.jp）「プライバシーポリシー」にてご確認下さい。

お問い合わせ先 
一般財団法人静岡経済研究所  セミナー担当 

ＴＥＬ ０５４－２５０－８７５０    静岡市葵区追手町１－13 アゴラ静岡５階

第１講 はじめに 

• 「提案営業」とは一体何なのか？ 

• 「提案営業」のバトルフィールド 

• 目標達成の思考回路 

第２講 目標達成のための戦略の土台を持つ 

• 戦略ドメインとドメイン選択の理由 

• 営業活動の量と質と効率の議論 

• 活動のＫＰＩ（重要業績評価指標）と 

打ち手の科学 

• 営業活動のブレイクダウンストラテジー 

• 営業活動のプロセスコントロール 

• ＡＰＭ（顧客のマトリックス）の管理運用と 

アカウントプラン 

第３講 顧客の問題解決とニーズへの対応 

• お客様の困りごとから価値発想へ 

• 問題解決の基本概念 

• 問題解決のためのロジックツリー演習 

• 企業が抱える問題を営業目線で分析する 

• 問題解決に必要な基本フレームワーク総ざらい 

• 階層ごとの課題認識 

• ＤＭＵ（意思決定関与者）を狙い撃ちせよ 

第４講 ＵＳＰとモノコト変換 

• 強み抽出のフレームワーク 

• 強みを伝えるための絶対法則 

• 自分の会社のモノコト変換思考 

• 顧客価値による問題解決 

• 環境情報と問題をつなぎ合わせる 

（ＵＳＰ：自社独自のウリとなるもの） 

第５講 仮説思考とヒアリング手法で提案の骨子を作る 

• 情報収集・データ分析・仮説立案 

• 仮説思考型営業パーソンの動き方 

• 顧客の問題に仮説を立てる 

• 公開情報から作るニーズの仮説 

• 顧客を揺さぶるヒアリング 

第６講 提案書作成のワザ 

• モノコト変換・問題解決を提案書作成に活かす 

• 提案の際に必要な「特徴」「顧客価値」「ＵＳ

Ｐ」「実績・事例」 

• 流れる様な営業シナリオの全体像 

• ソリューション営業を構造的に俯瞰して見る 

• 案件の進捗プロセスを追いかける 

• クロージングの勘所 

第７講 おわりに 

• 明日からＰＤＣＡを回していこう 


